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③
そ
し
て
、
こ
の
パ
タ
ー
ン
を
覚
え
、

応
用
が
利
く
よ
う
に
な
れ
ば
な
る

ほ
ど

売
れ
る
営
業
マ
ン
に
な
る
た
め
の

ス
キ
ル
は
、
ア
ッ
プ
し
て
い
く
こ
と

に
な
り
ま
す
。

そ
し
て
、
売
れ
る
営
業
が
出
来
て

く
れ
ば
、
お
客
様
か
ら
頼
り
に
さ
れ

る
よ
う
に
な
り
ま
す
。
そ
う
な
る
と
、

営
業
と
い
う
仕
事
が
楽
し
く
な
っ
て

き
ま
す
。

こ
こ
ま
で
く
る
と
、
売
れ
る
た
め

の
営
業
ス
キ
ル
が
急
激
に
ア
ッ
プ
し

て
く
る
こ
と
で
し
ょ
う
。

「
商
品
や
サ
ー
ビ
ス
を
売
っ
て
は
い

け
な
い
！
」
こ
れ
は
、
コ
ン
サ
ル
タ

ン
ト
を
や
っ
て
い
る
と
、
よ
く
耳
に

す
る
フ
レ
ー
ズ
で
す
。
皆
さ
ん
も
聞
い

た
こ
と
く
ら
い
あ
る
か
も
知
れ
ま
せ
ん
。

そ
れ
で
は
、
一
体
何
を
売
る
の
で

し
ょ
う
か
？

実
は
、「
商
品
や
サ
ー
ビ
ス
の
コ
ン

セ
プ
ト
」
を
売
る
の
で
す
。
意
識
し

て
い
る
、
し
て
い
な
い
に
関
わ
ら
ず
、

実
は
売
れ
る
営
業
マ
ン
と
い
う
の
は
、

み
ん
な
共
通
し
て
商
品
・
サ
ー
ビ
ス

そ
の
も
の
を
売
ら
ず
に
、
そ
の
商
品

や
サ
ー
ビ
ス
の
コ
ン
セ
プ
ト
を
売
っ

て
い
る
の
で
す
。

売
っ
て
い
る
と
い
う
表
現
は
、
私

的
に
あ
ま
り
好
き
で
は
な
い
の
で
、

言
い
換
え
ま
す
。

商
品
や
サ
ー
ビ
ス
の
コ
ン
セ
プ
ト

を
明
確
に
し
て
、
お
客
様
に
伝
え
て

い
る
の
で
す
。
商
品
や
サ
ー
ビ
ス
を

購
入
し
た
後
、
お
客
様
に
は
ど
ん
な

に
素
晴
ら
し
い
世
界
が
待
っ
て
い
る

の
か
？
　
ど
の
よ
う
な
希
望
が
満
ち

溢
れ
る
の
か
？
　
を
具
体
的
に
描
写

で
き
る
よ
う
に
伝
え
る
の
で
す
。

こ
れ
が
、
商
品
や
サ
ー
ビ
ス
の
コ

ン
セ
プ
ト
部
分
で
す
。
つ
ま
り
、
商

品
や
サ
ー
ビ
ス
条
件
（
価
格
や
仕
様

な
ど
）
の
合
意
を
目
指
す
プ
ロ
セ
ス

の
中
で
、
こ
の
コ
ン
セ
プ
ト
を
伝
え

る
の
で
す
。

例
え
ば
、「
○
○
で
お
悩
み
な
の
で

す
ね
。
○
○
を
解
決
す
る
た
め
に
は
、

こ
の
□
□
を
お
試
し
く
だ
さ
い
。
な

ぜ
な
ら
、
こ
の
□
□
を
お
試
し
い
た

だ
く
こ
と
に
よ
っ
て
、
○
○
が
解
決

さ
れ
る
だ
け
で
な
く
、
そ
の
あ
と
に

△
△
の
可
能
性
が
広
が
る
か
ら
で
す
」

と
い
う
感
じ
で
す
。

そ
れ
が
、
ど
ん
な
に
些
細
な
こ
と

で
も
構
わ
な
い
の
で
す
。
一
つ
見
つ

か
れ
ば
そ
れ
で
Ｏ
Ｋ
で
す
。
そ
の
一

つ
の
世
界
観
を
打
ち
出
せ
ば
よ
い
だ

け
で
す
。
そ
れ
が
、
商
品
や
サ
ー
ビ

ス
の
強
み
と
な
っ
て
き
ま
す
。
あ
と

は
、
適
切
な
タ
イ
ミ
ン
グ
で
、
そ
れ

を
お
客
様
に
お
伝
え
し
て
あ
げ
れ
ば

よ
い
だ
け
で
す
。

そ
う
な
る
と
、
必
然
的
に
売
上
は

つ
い
て
き
ま
す
。
商
品
や
サ
ー
ビ
ス

を
直
接
的
に
売
ろ
う
と
し
て
は
い
け

ま
せ
ん
。
お
客
様
は
、
い
つ
も
ど
ん

な
事
で
悩
ん
で
自
分
の
お
店
・
会
社

に
や
っ
て
く
る
の
か
？
　
を
ま
ず
は

考
え
る
こ
と
か
ら
始
め
て
く
だ
さ
い
。

そ
の
瞬
間
、
き
っ
と
売
り
込
み
と
い

う
、
営
業
ス
タ
イ
ル
が
な
く
っ
て
い

る
こ
と
に
気
が
付
き
ま
す
。

つ
ま
り
、「
営
業
す
る
と
い
う
意

識
」
が
自
然
と
捨
て
ら
れ
、「
脱
・
営

業
マ
ン
」
し
て
い
る
こ
と
に
な
り
ま

す
。「
脱
・
営
業
マ
ン
」
に
な
る
と
い

う
こ
と
は
、
お
客
様
の
方
か
ら
頼
り

に
さ
れ
、
そ
の
結
果
が
売
上
に
つ
な

が
る
と
い
う
こ
と
で
す
。
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お
客
様
へ
の
「
強
引
な
売
り
込
み
」

な
ん
て
こ
と
が
な
く
な
り
ま
す
。

そ
の
結
果
、
お
客
様
は
安
心
し
て

契
約
す
る
の
で
す
。
難
し
く
考
え
る

必
要
な
ん
て
あ
り
ま
せ
ん
。
単
純
に
、

お
客
様
に
「
ど
う
い
っ
た
こ
と
で
お

困
り
（
お
悩
み
）
で
す
か
？
」
と
聞

く
だ
け
な
の
で
す
。
そ
し
て
、
そ
の

話
の
内
容
か
ら
、
最
適
な
解
決
策
を

一
緒
に
考
え
て
あ
げ
る
の
で
す
。

話
を
進
め
て
い
く
上
で
、「
何
か
引

っ
掛
か
る
こ
と
は
あ
り
ま
せ
ん
か
？
」

と
聞
く
だ
け
で
十
分
で
す
。

こ
の
よ
う
な
質
問
の
繰
り
返
し
な

の
で
す
。
こ
れ
こ
そ
が
、
商
品
や
サ

ー
ビ
ス
の
条
件
の
合
意
を
目
指
す
プ

ロ
セ
ス
と
な
っ
て
い
る
の
で
す
。

①
お
客
様
の
話
を
聞
け
ば
聞
く
ほ
ど

↓

②
不
安
や
悩
み
を
取
り
除
く
た
め
の

質
問
を
す
れ
ば
す
る
ほ
ど

↓

売
れ
る
営
業
と
い
う
の
は
、
セ
ン

ス
や
ト
ー
ク
の
技
術
だ
け
で
す
る
も

の
で
は
あ
り
ま
せ
ん
。
ま
し
て
や
、

売
れ
る
営
業
マ
ン
の
タ
イ
プ
な
ん
て

あ
り
ま
せ
ん
。

で
は
、
売
れ
る
営
業
が
、
ト
ー
ク

や
セ
ン
ス
で
勝
負
す
る
の
で
な
け
れ

ば
、
ど
う
や
っ
て
営
業
す
る
の
か
？

ズ
バ
リ
、
お
答
え
し
ま
し
ょ
う
。

売
れ
る
営
業
と
は
、「
商
品
や
サ
ー

ビ
ス
を
売
る
」
こ
と
で
は
な
い
の
で

す
。
も
う
少
し
具
体
的
に
言
い
ま
す

と
、
売
れ
る
営
業
と
は
、「
お
客
様
の

抱
え
て
い
る
不
安
や
悩
み
を
解
決
す

る
た
め
の
手
段
」
と
し
て
、「
商
品
や

サ
ー
ビ
ス
を
提
供
（
提
案
）
し
、
そ

の
提
供
（
提
案
）
し
た
商
品
や
サ
ー

ビ
ス
の
条
件
（
価
格
や
仕
様
な
ど
）

の
合
意
を
目
指
す
」
と
い
う
行
為
に

過
ぎ
な
い
の
で
す
。

こ
の
事
を
知
る
と
、「
商
品
や
サ
ー

ビ
ス
を
売
ら
な
く
ち
ゃ
い
け
な
い
！
」

と
い
う
プ
レ
ッ
シ
ャ
ー
が
な
く
な
り
、

素質やタイプなんて関係ない！
明日から売れる営業マンに
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物
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今この文章をお読みになっている方の中には、「俺は売れる営業マンになれる自信がないよ」、

「自分はセンスがないから、トップ営業マンになんてなれないよ」、「私は、営業に向いてない

よ～」なんて思われている方もいらっしゃるかも知れません。そこで、売れる営業マンにな

るためには「営業しない＝営業する意識を捨てる」というお話をしたいと思います。私も以

前は、売れる営業には、トークやセンス、タイプなどが重要だと思っていました。しかし、

売れる営業というのは、タイプやトーク、センスなど関係ありません。
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